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Quais foram os principais de-
safios enfrentados desde que
a SECIL decidiu ter um nego-
cio dedicado em Cabo Verde?
Desde que a SECIL decidiu es-
tabelecer-se em Cabo Verde,
enfrentamos desafios signi-
ficativos, especialmente rela-
cionados com a geografia e
infraestrutura do pais. Sendo
Cabo Verde um arquipélago,
a logistica e a distribuicao
de produtos tornam-se mais
complexas. Este contexto exi-
ge um planeamento meticulo-
so e um sistema de distribui-
cao eficiente para assegurar

que os produtos cheguem ao
cliente final sem comprome-
ter prazos e qualidade. Outro
grande desafio tem sido a
construgdo de uma marca
forte e confiavel no mercado
local. Para consolidar a nossa
presenca, temos vindo a in-
vestir em relacionamentos de
confianga e em demonstrar a
qualidade e consisténcia dos
nossos produtos, entendendo
que criar uma relagao de par-
ceria e fiabilidade com os con-
sumidores cabo-verdianos é
fundamental para o nosso su-
cesso a longo prazo.

Poderia explicar um pouco so-
bre o rebranding da empresa
em Cabo Verde? Quais foram
os principais objetivos e como
isso afetou a percegao dos
clientes e a posicao no mer-
cado?

O rebranding da SECIL em
Cabo Verde foi uma etapa es-
tratégica essencial para for-
talecer a nossa identidade no
mercado cabo-verdiano. Com
esta mudanga, procuramos
alinhar a nossa marca com
os valores e expectativas lo-
cais, demonstrando o nosso
compromisso com a qualida-

de e sustentabilidade e refor-
¢ando a nossa posicao como
um parceiro de confianga.
Esta reformulagao de imagem
teve um impacto positivo na
percecao dos clientes, con-
solidando a identificagao da
SECIL Cabo Verde como uma
empresa comprometida com
o desenvolvimento do pais e
em sintonia com as necessi-
dades locais. Esta maior va-
lorizagao da marca trouxe nao
s6 reconhecimento, mas tam-
bém uma relagao mais proxi-
ma e auténtica com 0s N0ssos
clientes, que veem na SECIL

uma marca acessivel e real-
mente conectada a realidade
cabo-verdiana.

Quais sao os produtos especi-
ficos oferecidos pela empresa
em Cabo Verde? A SECIL pla-
neia introduzir novos produtos
no mercado cabo-verdiano?

A SECIL Cabo Verde oferece
uma vasta gama de produtos
direcionados para o setor da
construgao, tais como cimen-
tos, argamassas, agregados
e pré-fabricados. O nosso ci-
mento é formulado com foco na
durabilidade eresisténcia, ideal
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para construcoes de infraes-
trutura e edificios comerciais
e residenciais. Oferecemos
argamassas especificas para
alvenaria e revestimento, ga-
rantindo aderéncia e acaba-
mento, e disponibilizamos ain-
da agregados e pré-fabricados
que facilitam o processo cons-
trutivo, promovendo qualidade
e eficiéncia nos projetos. Em
termos de inovagao, estamos
continuamente a estudar no-
vas solugdes para o mercado
cabo-verdiano, alinhadas com
as tendéncias globais de sus-
tentabilidade e eficiéncia. O
nosso foco é langar produtos
gue combinem desempenho e
respeito pelo meio ambiente,
oferecendo ao setor da cons-
trucdo solugbes que vao ao
encontro das especificidades
de Cabo Verde e contribuam
para uma construgdo mais
sustentavel e segura.

Como a SECIL Cabo Verde se
diferencia no mercado?

A SECIL Cabo Verde distingue-
-se pela oferta de produtos
que sao desenvolvidos consi-
derando as condigoes especi-
ficas de clima e solo do pais.
Isto traduz-se em constru-
¢Oes mais duraveis e seguras,
um beneficio que os nossos
clientes valorizam ao escolher

Joao Ribeiro
M)ircetor-geral da SECIL Cabo Verde

0S nossos materiais. Além da
qualidade, o nosso compro-
misso com a sustentabilidade
é um diferencial importante.
Procuramos implementar pra-
ticas que minimizem o impac-
to ambiental da nossa opera-
¢ao, utilizando os recursos de
forma responsavel. Também
investimos na capacitagao
da mao de obra local, promo-
vendo o desenvolvimento dos
profissionais cabo-verdianos
e contribuindo para o fortale-
cimento do setor de constru-
¢ao. Esta proximidade com a
comunidade e o compromisso
com o crescimento do pais
posicionam-nos como um
parceiro confiavel e compro-
metido com o futuro de Cabo
Verde.

Como a empresa lida com os
desafios logisticos e de dis-
tribuicao em um arquipélago
como Cabo Verde? Existem

estratégias especificas adota-
das para garantir a disponibi-
lidade dos produtos em todas
as ilhas?

Para responder aos desafios
logisticos de um pais insular
como Cabo Verde, a SECIL
estabeleceu parcerias com
operadores logisticos locais,
permitindo-nos coordenar o
transporte entre ilhas de forma
mais eficaz e garantir maior
previsibilidade nos prazos de
entrega. Investimos também
em pontos de armazenagem
regionais, facilitando a distri-
buigao para que os produtos
estejam mais préoximos dos
clientes e disponiveis onde e
quando necessarios. O nosso
planeamento logistico € rigo-
roso, e trabalhamos de forma
antecipada para evitar ruturas
de stock. Desta forma, conse-
guimos atender as necessida-
des dos nossos clientes com
maior eficiéncia, apesar das

CONSTRUA
COM CONFIANCA,
ESCOLHA S=CIL.

OS MELHORES PROFISSIONAIS
SABEM QUE A QUALIDADE
COMECA NOS MATERIAIS.

 secil.cv

7

St ATARESSTINGIA

Da forma as ideias

barreiras naturais impostas
pela geografia do pais.

Quais sao os planos de cres-
cimento da empresa em
Cabo Verde para os proximos
anos? Existem projetos em
andamento ou futuras expan-
s0es para novos segmentos
do mercado de materiais de
construgao?

A SECIL Cabo Verde tem pla-
nos ambiciosos de cresci-
mento para os proximos anos,
orientados pela inovagao e
sustentabilidade. No curto
prazo, estamos a investir em
tecnologia para otimizar os
nossos processos produtivos
e reduzir o impacto ambien-
tal, com foco na produgao de
agregados e pré-fabricados.
Estamos também a explorar
a introducao de novos produ-
tos que tragam mais valor e
eficiéncia ao setor da constru-
gao. A longo prazo, pretende-
mos expandir a nossa presen-
¢a em Cabo Verde, ampliando
a nossa rede de distribuicao
para assegurar que todas as
ilhas tenham acesso facil aos
nossos produtos. A nossa
visao é ser mais do que um
simples fornecedor de mate-
riais de construgao; queremos
ser parceiros ativos no desen-
volvimento de Cabo Verde,
contribuindo para projetos de
infraestrutura e apoiando a ca-
pacitagao de profissionais do
setor. Estes planos sublinham
0 NOSSO COomMpromisso com
um crescimento sustentavel e
com um futuro préspero para
Cabo Verde.
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